CITYVARASTO

MYYNNIN VALMENNUSOHJELMA

Cityvarasto on kotimainen Suomen johtava val-
takunnallinen pienvarastoja vuokraava yritys.
Cityvarasto tarjoaa valtakunnallisesti laaduk-
kaita pienvarastopalveluita miti moninaisim-
piin tarpeisiin sekd varastointia tukevia lisi-
palveluita. Cityvarasto vuokraa pienvarastoja
yksityisille ja yrityksille ja toimipisteita on jo 26
ympari Suomea.

VALMENNUKSEN AVULLA MUKAAN TAMAN PAIVAN
MYYNTIMAAILMAAN

"Olen tehnyt myyntityéta lahes 10 vuoden ajan. En ole
aiemmin osallistunut taman kaltaisiin valmennuksiin,
vaikka olen tehnyt myyntid pitkddn. Halusin pddsta val-
mennuksen kautta sisddn tdmdn pdivan myyntimaa-
ilmaan ja siihen, mistd yrityksissd myyntid tehdessd
puhutaan. Esimieheni Pirjo Onza léysi Trainers’ Housen
myynnin valmennusohjelman ja koimme ettd tdma voi-
si olla sopiva valmennus minulle” kertoo Cityvaraston
myyntipaallikkd Antti Latvala.

ASIAKKAAMME - CITYVARASTO

UUDET OPIT OSAKSI OMAA LIIKETOIMINTAA

Myynnin valmennukset olivat intensiivisia ja valmennuk-
sista sai hyvia tyokaluja avuksi omaan tekemiseen, seka
voittavia ahaa-elamyksia. "Valmennuksen aikana mietin
tarkemmin myynnin tekniikoita, joka on myés myynnin
psykologiaa. Mietin myyntiin liittyvid kokonaisuuksia ja
miten nditd voisi tuoda osaksi meiddn liiketoimintaa”

"Valmennuksen tydkaluja voidaan kdyttdd myés yhteis-
tyokumppaneiden kanssa. Valmennuksessa huomasinkin,
ettei kannata jahmettyd vanhaan, vaan valmennuksen si-
sdltod tulee ajatella joustavasti” Latvala jatkaa.

VALMENNUKSESTA ON HYOTYA KOKO
ORGANISAATIOLLE

"Valmennuksen jalkeen olen tydstdnyt omaa tekemistdni
koko ajan. Tydstettaville asioille olen I6ytdnyt nimid val-
mennuksen avullal Niille tydstettaville kokonaisuuksille,
jotka aiemmin ympdrillani hiliensivat minut tietdmdt-
tomyyteen. Nimid joita kaikki muutkin kdyttdvat. Teke-
miselle on mahdollista loytdd valmennuksen avulla pohja.
Muista tehdd muistiinpanoja jatkuvasti, siten pddset aina
palaamaan valmennuksen pddteemoihin takaisin.

Valmennuksesta on ollut iloa koko organisaatiolle. Silld et
ole endd pihalla!”Latvalajatkaa.

"Myynticasejen pituudet vaihtelevat kaikilla. Valmennuk-
sen jdlkeen on tullut mietittyd miten voisin hyddyntdd
energiaa pursuvan Juuson oivalluksia kaupan klousaa-
miseksi. Olen pyrkinyt panostamaan ns. kuolleisiin het-
kiin, eli niihin hetkiin, kun asiakas on omilla teilladn ja
myyjan tulisi muistuttaa tuotteestaan tai palvelustaan
asiakastaan. Tdssd valmentajien rohkeus on ihan omaa
luokkaansa.

Suosittelen valmennusta myyjille, joilla on kauppoja tyds-
tettdvdnd, sekd niille joiden myyntifunneli kaipaa teroit-
tamista. Tddllg korjataan myyntifunnelin ajattelu sellai-
seksi kuin sen tuleekin olla! Myyntifunneli on tarkoitettu
tyokaluksi, ei repiviksi ruoskaksi. Tarjousten lisGdminen
funnelissa ei automaattisesti tuo mitdan lisad. Myyjan
tulee uskaltaa klousata case.

Myyntifunnelion mahdollista pilkkoa ja analysoida tdman
valmennuksen avulla. Valmennukseen kannattaa lghted
avoimin mielin, silld valmiita ratkaisuja ei ole olemassal
Kirjoita paljon, silld myyntitydsi vie 'nahkakansiostasi”
tallennustilaa. Myyntityé on hauskaa ja hyvd itsekuri tuo
tuloksen!” Latvala kiteyttaa.






